


Цели проекта:

1. Обеспечить сегменты многоэтажного кирпично-монолитного и малоэтажного строительства Дальнего Востока экологически чистым, облицовочным 

кирпичом  и поризованными блоками с привлекательной ценой, высоким качеством, способными обеспечить лидерство на рынках Дальн его

Востока  по доле продаж

2. Участие в решение задач государственной "Стратегии развития промышленности стройматериалов до 2020 года и на перспективу до 2 030 года" от 

10 мая 2016 г. № 868–р.

3. Участие в решении задач «Национальной программы развития Дальнего Востока до 2025 года и на перспективу до 2035 года»

1. Размещение и производительность заводов на территории России (экономических округах) по данным Росстата за 2014 год составили от общего производства 

кирпичей всех видов:

2.     По данным статистического сборника "Регионы России. Социально-экономические показатели" за 2015 год объем производства керамического кирпича в 

Дальневосточном федеральном округе составлял:

Центральный — 21,0%; Поволжский — 16,4%; Уральский — 14,6%;

Северо-Кавказский                          — 12,2%; Волго-Вятский, Центрально-Черноземный, Зап.-Сибирский                  — 7...8%; Северо-Западный — 5,2%;

Восточно-Сибирский, Северный и Дальневосточный — 1...3%.

3. По данным СМПРО – независимой инвестиционно-консалтинговой компания в промышленности строительных материалов России и стран СНГ представлена оценка 

потребления кирпича в субъектах РФ:    

«Потребление по ДФО прогнозируется до 100 млн. при наличии 80,1 млн. условного кирпича, без облицовочного 

кирпича и  при  полном отсутствии поризованных блоков» 2

80,1 млн. условных кирпичей, 

что соответствует 

предпоследнему месту среди 

федеральных округов 

Российской Федерации и 

меньше предыдущего по объему 

производства почти в 4 раза. 



КРАТКОЕ РЕЗЮМЕ ПРОЕКТА:

1. МОЩНОСТЬ ЗАВОДА – 30 МЛН. ШТУК УСЛОВНОГО КИРПИЧА 1 NF
2. НОМЕНКЛАТУРА ПЛАНИРУЕМЫХ К ПРОИЗВОДСТВУ КЕРАМИЧЕСКИХ ИЗДЕЛИЙ (ГОСТ 530–2012):  

ИНИЦИАТОР ПРОЕКТА : ООО «СВИДОВИЧСКИЙ КИРПИЧНЫЙ ЗАВОД»

Наименование
Толщина 

мм

Ширина, 

мм

Высота, 

мм

Вес, 

кг

Пустот–

ность, %

Лицевой 6,5 cm (1 NF)* 65 250 120 2,6 35

Блок 14,3 NF* 250 510 219 20 60

Пустотелый 6,5 cm (1NF) 65 250 120 2,3 40

Пустотелый 13,8 cm (2,1NF) 138 250 120 4,2 35

Полнотелый 6,5 cm (1NF) 65 250 65 3,7 40

Блок 4,5 NF 250 250 140 6,5 60

Блок 8 NF 80 500 219 9 50

Блок 10,7NF 250 380 219 15,5 60

Блок 12 NF* 120 500 219 12 50

* Включены в производственную программу, остальная номенклатура по 

заказам Потребителей
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ИНИЦИАТОР ПРОЕКТА : ООО «СВИДОВИЧСКИЙ КИРПИЧНЫЙ ЗАВОД»

Особая технология производства блоков позволяет при большем

объеме облегчить строительство:

• один крупноформатный камень заменяет более десятка кирпичей

стандартного формата, что позволяет увеличить скорость

строительства и производительность;

• стены становятся тоньше; 

• упрощается кладка, поскольку длина поризованного кирпича

соответствует толщине несущей стены;

• снижается нагрузка на фундамент, затраты на его возведение;

• не требуется дополнительная теплоизоляции;

• повышается устойчивость к высокой влажности, прочность,

долговечность;

• общие затраты при использовании керамических блоков

сокращаются приблизительно на 40%, что дает возможность

строительным компаниям уменьшать расходы, не теряя при этом

в качестве.

БЛОКИ КЕРАМИЧЕСКИЕ ПОРИЗОВАННЫЕ И ИХ ПРИМЕНЕНИЕ
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2. ПАРАМЕТРЫ И ПОКАЗАТЕЛИ ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОЕКТА:

ИНИЦИАТОР ПРОЕКТА : ООО «СВИДОВИЧСКИЙ КИРПИЧНЫЙ ЗАВОД»

* Срок планирования – 10 лет. Расчет осуществлялся при курсе 1 евро – 78,73 руб. с учетом преференций резидента ТОР «Амуро-Хинганская».

Объем выполненных работ за счет собственных средств 18,000 млн. руб.

Инвестиционная фаза – 18 месяцев

Выход на проектную мощность после ввода в эксплуатацию – 18 месяцев

Потребность в финансировании проекта с НДС, всего: – 2 430,000 млн. руб.

в том числе:                         - капитальные вложения         – 2 286,351 млн. руб.

- операционные расходы – 143,649 млн. руб.

Выручка без НДС при выходе на проектную мощность (2022 г.) 999,352 млн.руб.

Чистая приведенная стоимость – NPV при средневзвешенной 

ставке дисконтирования  – 15,3%:
1 770,826 млн.руб.

Внутренняя норма доходности – IRR; 26,3%

Срок окупаемости – PBP; 4,6 года

Дисконтированный срок окупаемости – DPBP; 7,1 года

Точка безубыточности проекта при выходе на проектную 

мощность – BEP;

в натуральном выражении  – 5 986 тыс. шт. при производстве 14 141  тыс. шт. в год 

в денежном – 400,07 млн. руб. при среднем объеме выручки 999,352 млн. руб.

"запас прочности«                                                                                            от 23 % до 88%

Срок возврата заемных средств – RP (с начала проекта); – 96 месяцев

Норма доходности дисконтированных затрат (PI) – 1,36

Обеспечение по кредиту – активы, создаваемые в рамках Проекта, уставный капитал

Поступление налогов за весь период (10 лет) составит около 2,0 млрд. руб. 

Количество создаваемых постоянных рабочих мест – 108
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ПРИГЛАШАЕМ К ДИАЛОГУ ИНВЕСТОРОВ И ПАРТНЁРОВ, 

ЗАИНТЕРЕСОВАННЫХ ВО ВЗАИМОВЫГОДНОМ СОТРУДНИЧЕСТВЕ.

3. СТАТУС ПРОЕКТА:   высокая готовность 4. КЛЮЧЕВЫЕ ФАКТОРЫ :

1. Разработан и утвержден бизнес-план.

2. Заключен договор аренды земельного участка для строительства завода до 

2026 года, получен отвод земельного участка под карьер для разработки 

общераспространенных полезных ископаемых (глины) с запасами на 32 года.

3. Получена лицензия на пользование недрами до 31 декабря 2034 года;

4. Имеется начальная проектная документация, согласован проект договора с 

проектной организацией на дальнейшее проектирование;

5. Получено официальное разрешение на строительство предприятия;

6. Начата ландшафтная планировка строительной площадки;

7. Согласован Контракт на поставку оборудования и техподдержку с компанией   

"Вeralmar Tecnologic, S.A" (Испания). 

8. Минвостокразвития России подтверждена возможность получения статуса 

резидента ТОР

1. Проект не имеет аналогов на Дальнем Востоке по номенклатуре, качеству 

керамической продукции и уровню автоматизации производственного 

процесса. 

2. Партнером Общества и ответственным за подготовка проектной 

документации производственного цеха, изготовление и доставку 

технологического оборудования, монтаж и пуско-наладочные работы, 

является европейский лидер в производстве оборудования и технологии для 

предприятий строительной керамики компания "Вeralmar Tecnologic, S.A" 

(Испания).

3. Высокая готовность проекта.

4. Экономическая  эффективность и устойчивость при выходе на проектную 

мощность в 2020 году:

4.1. рентабельность по EBIDTA – 73,5 %

4.3. рентабельность по EBID – 55,52 %

4.4. рентабельность продаж основной продукции по чистой прибыли 

– от 20% до 57 %  

5.  Заявки потенциальных покупателей согласно подписанных протоколов о 

намерениях превышают годовую  производственную мощность  по поризованным 

блокам в 2 раза.          

5. ИМЕЮТСЯ ЗНАЧИТЕЛЬНЫЕ РЕЗЕРВЫ ПО УЛУЧШЕНИЮ ПОКАЗАТЕЛЕЙ И УСТОЙЧИВОСТИ ПРОЕКТА
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ПРИГЛАШАЕМ К ДИАЛОГУ ИНВЕСТОРОВ И ПАРТНЁРОВ, 

ЗАИНТЕРЕСОВАННЫХ ВО ВЗАИМОВЫГОДНОМ СОТРУДНИЧЕСТВЕ.
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6. ПРОЕКТ ПОДДЕРЖАН ПРАВИТЕЛЬСТВОМ ЕВРЕЙСКОЙ АВТОНОМНОЙ ОБЛАСТИ С ПРЕДОСТАВЛЕНИЕМ ПРЕФЕРЕНЦИЙ.



ПРИГЛАШАЕМ К ДИАЛОГУ ИНВЕСТОРОВ И ПАРТНЁРОВ, 

ЗАИНТЕРЕСОВАННЫХ ВО ВЗАИМОВЫГОДНОМ СОТРУДНИЧЕСТВЕ.
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7. СОГЛАСОВАНО ПОЛУЧЕНИЕ СТАТУСА РЕЗИДЕНТА ТЕРРИТОРИИ ОПЕРЕЖАЮЩЕГО РАЗВИТИЯ.


